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Bem-Vindo
Introducao

Se vocé estiver interessado em abrir um negécio (ou desenvolver um
negocio ja existente), vocé esta no lugar certo.

Este plano de acdo foi criado para te ajudar a entender melhor as licdes
criticas deste treinamento e dar te espaco para debater o seu préprio

lancamento.

Os cinco tipos de perfies de pessoas que sdo perfeitos para fazer este
Treinamento:

1-Se Vocé ja tem um negocio on-line e esta pronto para leva-lo ao préximo
nivel.

2 - Se Vocé é um profissional ou tem uma empresa de servicos, mas nao tem
"alavancagem de tempo" (para aumentar as vendas, ou vocé precisa trabalhar
mais horas).

3-Se Vocé é um autor ou prestes a ser autor... ou se vocé é um artista
responsavel pelo seu proprio marketing.

4 - Se Vocé ndo tem nenhum negécio, nenhum produto, nenhuma lista e
talvez nem idéias.

5-Se Vocé é um profissional e quer aumentar os seus rendimentos.
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Perfil do Empreendedor
Introducao

Se vocé se enquadra em uma dessas cinco categorias, vocé vai adorar a
préxima licdo que eu tenho para ti... € sobre os trés principais tipos de
lancamentos... incluindo o Lancamento Semente, que é onde vocé pode
comecar sem lista e sem produto, e vocé basicamente é pago para criar o

primeiro produto e criar a primeira lista.

Exercicio: Trés perguntas para inspirar seu primeiro lancamento ...

Por que vocé quer lancar?

O que a construcao de um negoécio online significa para ti?
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O que os lancamentos farao pelo seu estilo de vida e o estilo de vida de
sua familia?

Toda marca de sucesso, todo negécio de sucesso, todo produto de sucesso
comeca com um lancamento bem-sucedido. Se vocé tem um negécio que
vocé quer crescer o volume de vendas ou aumentar o numero de clientes, ou

vocé quer comecgar um negocio online ... vocé precisa lancar.

Gatilhos Mentais

A Cereja de cada Lancamento
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Acompanhe e faca anotagdes enquanto mostro os trés principais tipos de

lancamentos... e ajudo a encontrar o que é adequado para ti.

1- O que vocé pretende lancar?
2 - Com que lancamento vocé ira comecar?
3 - Quantas pessoas vocé quer atingir?

4 - Quanto vocé pretender ganhar?

Principais mitos sobre como comecar um negécio do Zero

Durante este processo de criacao de negécio eu descobri alguns mitos que as
pessoas tém sobre comecar um negoécio. Alids, eu mesmo pensava que
funcionava assim:

Vocé acordava um dia, de repente tinha uma ideia e pensava “Oh yal, eu

”
!

preciso criar isso! “. Ou entdo, alguém prestava um mau servigco para ti e essa

era a sua chance de fazer esse trabalho mais bem feito.

Aivocé vai, trabalha um tempo, constréi o produto, prepara todo ele, investe
e lanca no mercado. Logo, vocé espera que as pessoas que estdo ao redor
comprem essa sua ideia e divulguem para outras pessoas.

Assim, todo o processo se resumiria em 4 passos: Pensar na ideia, construir o
produto, fazer o marketing dele e, por fim, esperar que as outras pessoas, de
alguma forma, facam uma recomendacado. Esses foram os passos que eu
segui! Eu acordei e tive uma ideia, gastei seis meses para construir o produto,
depois o deixei no ar e lancei. O resultado? Acredite, poucas pessoas
compraram! Menos ainda fizeram arecomendacao dele, tal como eu

esperava.
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Quando isso aconteceu, fiquei a imaginar o que eu tinha feito de errado, uma
vez que o produto era de facto muito bom. S6 um tempo depois que descobri
que o problema ndo era o meu projecto, mas o caminho que eu havia

percorrido para lanca-lo.

Desde a formulacdo da ideia até o momento do lancamento, existem
maneiras mais assertivas de seguir esse processo e ter um negécio bem-

sucedido. E o que vamos ver nos préoximos capitulos.

Como ter a ideia para o seu negécio?

Nao importa o que vocé vai lancar, a primeira coisa que precisa ter € uma
ideia. Mas, o segredo é ndo ficar esperando que essa ideia venha do nada, de
um insight ou de algum momento de “euforia”. Na verdade, existem muitos
lugares de onde é possivel tirar inspiracdao. Uma dica que eu dou é que a
melhor maneira de encontrar essas inspiracdes é procurando no exterior.
Basta vocé observar algum tipo de produto ou servico que funciona em

outros paises e que ainda ndo chegou em Mogambique.

Como eu vou saber disso se eu ndo estou no exterior?

Simples. Vocé pode ter contacto com alguém que esteja em outro pais ou
simplesmente pesquisar. E como eu pesquiso no exterior?

Mais simples ainda: é s6 usar a internet! A partir dela, comece a entender
quais produtos tém muito sucesso. Afinal, o sucesso deixa muitas pistas e
coisas que funcionam la fora tendem a funcionar aqui também. Eu mesmo se
tivesse que comecar do zero agora, encontraria esse produto estrangeiro que
ainda ndo tem por aqui, o adaptaria para as nossas necessidades e lancaria

em Mocambique.
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Pesquise na Google qual é o poduto mais procurado em mocambique na
internet, vocé obtera informacdes do que os mocambicanos mais procuram
na internet incluindo detalhes das zonas e niimero exacto das pessoas que
procuram esses produtos.

Do outro lado vocé pode obter esta informacao com os canais locais como a
FACIM etc.

Qual é a sua ideia de negécio ou novo produto que quer lancar?

Como vender um produto que ainda nao existe?

Existem duas maneiras de vender um produto, seja ele qual for, ainda na fase
inicial do projecto. Ou vocé vende a sua ideia para um investidor e o
reembolsa com a¢cdes da sua empresa ou vende para futuros clientes. Se vocé
optar por oferecer seu projecto para investidores, em troca, vocé dara parte
da sua empresa, o que pode ndo ser muito vantajoso pensando em longo
prazo. Agora, se vocé escolher vender a sua ideia para futuros clientes, além
de ndo abrir mao da autonomia do seu negécio, vocé ainda conseguira

validar o seu produto.

Validacao do projecto ou ideia de negécio

Vender um projecto ainda na planta para seus futuros clientes é, sem
davidas, a alternativa mais interessante, exactamente por causa da validacao
do seu produto. Afinal, vocé ndo ganhara apenas pelo financiamento

da ideia; conseguira também saber se ela est3, de facto, adequada ao seu

publico-alvo.
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&

Pre-Lancamento
Validar a sua Ideia

Pegando o mercado imobiliario como referéncia mais uma vez, imagine que
vocé esta construindo um prédio e ndo consegue comercializar nenhum
apartamento no pré-lancamento. Nesse caso, as chances sdo grandes de
estar apostando em um empreendimento que ndo esta adaptado as
necessidades do segmento ou que simplesmente nao agrada aos
compradores, concorda? Isso vale para qualquer sector do mercado. Se vocé
ndo for capaz de fazer com que as pessoas comprem a sua ideia ainda na fase
de pré-lancamento, as chances de ndo conseguir vendé-la posteriormente
sdo muito grandes.

Além disso, ao fazer a venda antecipada do seu produto para futuros clientes,
vocé conseguira fortalecer o relacionamento com essas pessoas ainda nessa
fase inicial. Apresentar a sua ideia para clientes potenciais te ajudara a se
aproximar deles e até entender melhor quais sdo as necessidades dessas
pessoas. Fica claro que além de criar uma aproximacdo com possiveis
clientes e avaliar a reacdao do mercado diante da sua proposta de negoécio,
vender a sua ideia na planta também permitira fazer as alteracdes
necessarias no seu produto antes de finaliza-lo, para que ele alcance cada vez

mais pessoas e tenha o sucesso esperado.
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Se Pensou em digitalizar o seu negécio

A competicdo online é mais feroz do que nunca. E por isso que descobrir o

que vender online é uma estratégia em si.

Vocé ficaria surpreso com quantas pessoas configuraram uma loja antes de
identificar oportunidades de comércio eletrénico. Isso é preparar - se

literalmente para o fracasso.

A escolha dos produtos certos para vender afectara todas as outras decisdes

comerciais que vocé tomar.

Esqueca um lindo webiste e suas funcionalidades.
Esqueca um nome de empresa cativante.

Esqueca quais opcoes de envio vocé oferece.

Eles sdo todos importantes, mas a coisa mais importante que vocé precisa
fazer desde o comeco € exactamente saber o que vocé vende, para quem vocé

vende e como vocé avalia esses produtos.
Encontrando os melhores produtos para vender on-line:

Precisa de ideias sobre o que vender online?

Independentemente da industria escolhida, existem apenas dois tipos de
produtos para vender:

1- Produtos comodificados.

2 - Produtos de nicho.
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Primeiro, ha o que chamamos de produtos comoditizados. Estes sdo os
produtos que todos precisam. Produtos comodificados sdo os produtos mais

populares vendidos on-line.

Pense em qualquer coisa que vocé compra no Mercado Verde ou
Aliexpress que tenha uma grande marca por detras disso - vegetais ou
comida, tacos de golfe, roupas, brinquedos infantis, etc.

Agora pense nas marcas - Nike, Adidas, Levi, Fisher-Price, Samsung, Apple ..

Produtos de nicho sdo bens ou servicos que atendem a um segmento
especifico de clientes.
Em muitos casos, sdo produtos exclusivos, feitos a mao, tornando-os alguns

dos itens mais populares comprados on-line.

Produtos de nicho sdo freqiientemente feitos em pequenos lotes ou sob
demanda. Pense em um Ginico colar de micangas, iogurte congelado

artesanal ou capas de couro para iPad.

Muitas marcas vendem uma combinacdo de produtos comoditizados e
produtos de nicho exclusivos.
Dé uma olhada no www.mercadoverde.online e www.aliexpress.com,

por exemplo.

1. Identifique ou crie produtos que resolvam um problema.
Todos nés ja ouvimos o ditado: a necessidade é a mae da invencao.
Adotar essa abordagem ao gerar ideias para um produto ou servi¢o € uma

maneira confiavel de alavancar um negécio de sucesso.
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As oportunidades podem existir em algumas formas, incluindo um recurso
de produto aprimorado, um mercado nao realizado por seus concorrentes ou
até mesmo marketing exclusivo.

Tente sintonizar suas tarefas diarias. Que coisas colocam um engate em sua

vertigem?

Esses pequenos aborrecimentos podem vir a ser uma ideia de negécio
brilhante. Identifique um problema e resolva-o convenientemente.

Seu produto ou servigo nao precisa necessariamente ser um esforco enorme
e complicado.

Pode ser bastante simples, mas excepcionalmente eficaz.

2. Encontre produtos que vocé e outras pessoas sdo apaixonadas.
Sejamos honestos, comecar o seu préprio negocio significa longas horas,
provavelmente algum terreno rochoso e sacrificios ocasionais, se ndo

frequentes.

Ser apaixonado pelo que vocé faz ndo s6 o ajudara a ver a floresta através das
arvores durante os tempos dificeis, mas também o ajudara a criar uma marca

que fala as pessoas de uma maneira que seja significativa e envolvente.

Siga a EquaciaoP.H.D

Encontre um servico ou produto que vocé tem PAIXAO por ele e que vocé
tenha HABILIDADE de executar ou entregar ao seu cliente com qualidade e
que gera muito DINHEIRO no mercado ou seja vende muito ou tem muita
procura. Nota se vocé ndao tem um desses requesitos o resultado da equacao
do seu nicho vai sempre ser Zero, a auséncia de um desses elementos vai
influenciar que o seu resultado seja Zero porque tudo que se multiplica com

Zero da zero.
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Que produto vocé ira lancar no pré-lancamento??

Crie uma audiéncia de prospectos

Uma vez que vocé ja teve a ideia, a validou e pré-vendeu seu projecto, tera o
caixa ou cashflow necessario para desenvolver o seu produto ou servico. E ai
que vocé vai fazer o lancamento para o mercado. Na hora de fazer o
lancamento, o grande segredo que vocé faz é o seguinte: antes de sair por ai

vendendo, vocé cria uma audiéncia de prospectos.

Mas o que é um prospecto?
E um potencial futuro cliente que ainda ndo é cliente.

uem baixou o seu E-book ou seu contetido de valor anteriormente, “Como
Q ,

Conquistar Clientes Pela Internet” por exemplo.

Ja sabe que existem duas maneiras de fazer uma venda on-line: Por meio do
Marketing de 1 passo ou do Marketing de 4 passos. No primeiro caso, a oferta
é feita logo de cara. Ja no segundo caso, o mais eficiente, existem pelo menos

trés etapas antes de vocé oferecer um produto para o seu possivel cliente.

Vale dizer que esse marketing de quatro passos funciona no off-line e,
principalmente, para as estratégias de on-line, sendo que ele se divide da

seguinte maneira:
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PASSO 2 - PEGCA O
CONTACTO

Ter as informacdes basicas do seu
prospecto € um passo importante
para chegar até a oferta. Para isso,
é preciso que vocé gere ainda mais
valor para ele. Seja através da
organizacdo de um evento digital,
de um webinar, de um congresso
on-line ou por meio da divulgacado
de contetido relevante para seu
publico-alvo, tal como um E-book
ou infografico, ndo importa. Com
esse material em maos, vocé
consegue pedir o contacto desse
prospecto.

PAIXAO

@

HABILIDADE

PASSO 1 GERAGCAO DE VALOR
POR MEIO INFORMACGCOES
RELEVANTES

Se vocé quer que as pessoas comprem a
sua ideia, no comeco, faca antincios em
midias ndo com o objectivo de vender
alguma coisa, mas para oferecer ao seu
prospecto algum contetdo relevante,
relacionado ao seu segmento e que ajude
o seu potencial cliente de alguma forma.
As pessoas estdo na internet para
consumir informacao, seja de
entretenimento, de cultura ou o que for.
Se vocé inserir alguma coisa de valor ou
uma informacdo que leve esse prospecto
de um ponto A para um ponto B, vocé se
tornara relevante para ele.

Get access to FREE
Resources +
EXCLUSIVE freebies!

Subscribe Now!

No spam ever, unsubscribe anytime.

DINHEIRO



PASSO 4 - A OFERTA

s

E preciso seguir todas essas etapas
para finalmente estar apto a fazer a
oferta. Nesse processo, as suas
chances de converter sdo muito
maiores, quando comparadas as
estratégias baseadas no Marketing
de um passo. Pode parecer muita
coisa, mas é por meio desse
processo que se cria a
possibilidade real de uma venda.

PAIXAO HABILIDADE

@

PASSO 3- CRIE
RELACIONAMENTO

A sua chance de conversdo é muito
maior quando vocé ja tem um
relacionamento com o seu
prospecto. Ndao existe um nimero
exacto de quantos relacionamentos é
preciso criar. Mas, ha de se entender
que a cada uma oferta de venda que
vocé deseja fazer, é preciso oferecer
10 dicas e contetudos de
relacionamento para que a sua
chance de conversdo seja maior.

OFERTA
ESPECH

DINHEIRO
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O Essencial e Basico para um Lancamento Bem-Sucedido

O veiculo para fazer um

Lancamento no Mercado

I

Primeiro: Todos os negécios de sucesso, todas as marcas de sucesso, todos

os produtos de sucesso comecam com um lancamento bem-sucedido ... e
esta licdo ensinara como iniciar on-line.

E tudo sobre as seqiiéncias e gatilhos que vocé deve construir o seu
lancamento.

Vocé aprendera sobre o Sideways Sales Letter, que é como vocé pode vender
sem ser viscoso ou hypey ... e ainda ter um lancamento bem-sucedido. Além
disso, vocé aprender seis "gatilhos mentais" criticos que exercem enorme
influéncia em seu mercado ... e como coloca-los em camadas do seu

lancamento.

Segundo: Vocé Semeia o Lancamento
Essa é alicdo:-)... Etudo sobre os trés tipos principais de lancamentos que

VOCé usara em sua empresa ... e escolher o certo para sua situacao especifica.
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N

O Combustivel para fazer um
Lancamento no Mercado

Terceiro: O Plano de Lancamento

Depois das duas primeiras licdes, vocé tem a base para o lancamento. Nesta
licdo, juntamos tudo para vocé. Vocé recebera o plano completo que mostra a
formula completa de lancamento de produto a partir de um nivel de 30.000
metros ... e depois detalha miniciosamente. E no Workshop que acompanha,
eu mostrareitodo o plano.

Quarto: Avancar e os préoximos passos

Esta licdo é sobre vocé seguir em frente. Eu sou um grande {a de aprendizado
e acredito que "os aprendizes ganham" e vocé nunca pode ser "muito bom
para a escola". Mas todo o aprendizado do mundo ndo o levara adiante.
Portanto, esta licdo é sobre vocé se movimentando. Eu tive estudantes
lancando com enorme sucesso, e eu quero que vocé assuma o seu lugar
nesse exército - e é disso que esta licdo fala.

Certifique-se de ver o WORKSHOP DESEDE O INiICIO....
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O Lancamento da Semente

Tipos de Lancamentos de
Produtos no Mercado

Se vocé ndo tem nenhum negécio, nenhum produto, nenhuma lista. Ou se
vocé tem um negécio, mas deseja criar outro produto rapidamente.

Etapas Rapidas do Lancamento Semente
Etapa 1: Retina sua lista inicial de sementes

Comece a colectar uma pequena lista de sementes com uma simples pagina
de captacao.

Publicar - publique ideias sobre o seu topico nos canais de midia social.
Peca um endereco de e-mail em troca de seu valioso contetdo.
Depois de reunir 100 enderecos de e-mail, continue na Etapa 2.

Etapa 2: Criar uma carta de vendas simplificada

Veja o Treinamento 01 desta série se vocé precisar de um lembrete na Carta
de Vendas Lateral.

Sua Carta de Vendas Lateral simplificada ndo precisa ser extravagante.

Nao precisa ser video ... pode ser apenas e-mails ou postagens em midias
sociais.

Faca uma oferta para uma série de 3-7 chamadas de coaching em grupo.
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O Lancamento Semente

Tipos de Lancamento do
Produto

¢

Etapa 3: entregue seu contetido em uma série de webinars ou teleseminarios
Divida sua area de tépico em uma série de subtopicos, um para cada
chamada.

Antes da primeira chamada, envie uma pesquisa super curta para descobrir
as principais perguntas sobre esse subtoépico.

Use as respostas da pesquisa para planejar o que vocé precisa cobrir na
primeira chamada.

Repita para cada chamada - envie outra pesquisa perguntando quais
perguntas adicionais eles tém sobre o proximo sub-tépico. Use as perguntas
para planejar a chamada.

Grave tudo, transcreva-o e empacote suas gravacdes e transcricdées em um
produto.

Que topico ou idéia vocé tem para lancar usando o Lancamento semente?
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Esquema do Lancamento Semente

Lancamento Semente
Simples

Identificacdo
do publico-alvo : =
pom | Meio do funil . .
PERSONA — Isca2 [ | F““g:;;’r:“ml j—>  Converteu?
- workshop online -

i - E3

> & mail autom.
sequéncia

Topo do funil
Iscal
eBook ou video

v

Converteu? POS-VENDA E
Fez Download? UPSELL

“_> e-mail autom. v
sequéncia
BANCO DE
LEADS
Postl  _ Post2 _  Post3
Blog + reMKT  Video + reMKT Iscal+reMKT _|
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Esquema do Lancamento Semente

Lancamento Semente

Avancado

Identificacio
do publico-alvo CPL1 2e3 Pagina de vendas
PERSONA _- lsf'.:'a 2 _- Is;a 3d > c Co:l!reﬂef:ll?_l,
1 . | quebra de oncluiu o funil?
workshop online |Coben e eanrs
A A 'l' f
Converteu? e-mail autom.
Assistiu aos videos? sequéncia
Pré lancamento BANCO DE
| o
=1 eBook ou video
—>

v

Converteu?

Fez Download?

Post 4

e-mail + reMKT _ email + reMKT __ email + reMKT |

UPSELL +

Post 5 Post 6 POS VENDA

Post 2

e-mail autom.
sequéncia
Post 1

Post 3

Blog + reMKT _ Video + reMKT _ Isca 1+ reMKT _l
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CONTEUDO DE
NUTRIGAO DE LEAD

NOVO
LANCAMENTO
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O lancamento interno:

Etapas Rapidas do Lancamento Interno

Etapa 1: Crie e publique sua carta de vendas lateral
Crie uma série de Contetdo de Pre-Lancamento (CPL) que forneca valor:

CPL1 - Mostra a oportunidade
CPL2 - Pinta a transformacao
CPL3 - Da a Experiéncia de Propriedade

A maioria dos CPLs é criada com video, mas vocé ndo precisa fazer video.
Vocé poderia usar postagens de e-mail ou blog ou outros tipos de contetido
Etapa 2: envie um e-mail para sua lista de contactos e dé-lhes acesso ao seu
contetdo de pré-lancamento (post também sobre o seu CPL para seus canais
de midia social)

Etapa 3: Liberar seu video de vendas e comecar a receber pedidos

(Na préxima licdo, Modelo de lancamento de produto, eu vou orienta-lo
durante todo o processo de inicializacdo e Lancamento do produto, incluindo
quais ferramentas e recursos usar para as etapas descritas acima.)
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O Lancamento Interno

O que vocé pode ensinar no seu CPL que pode fornecer valor e criar
autoridade no mercado?

Conheca o Marketing Digital
Que Funciona...
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O Lancamento Joint Venture

JOINT VENTURE

Etapas Rapidas do Lancamento Joint Venture

Etapa 1: conclua sua carta de vendas no meio do caminho (geralmente, é
melhor fazer um lancamento interno antes de realizar um lancamento da JV
... € vocé pode reutilizar seu contetido de pré-lancamento do seu lancamento
interno).

Etapa 2: [dentifique 4 ou 5 parceiros cujo publico-alvo pode se beneficiar da
sua oferta.

Etapa 3: Seus parceiros enviam informacao sobre seu lancamento por email
a suas listas e direcioanam os para sua pagina de captacao.

Etapa 4: Seus novos leads passam pela sequéncia de carta de vendas do
Google Sideways.

Etapa 5: Acompanhe as conversdes e pague aos parceiros da JV uma
comissdo sobre as vendas geradas por eles.
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O Lancamento Joint Venture

Faca um brainstorming de uma lista de 4-5 potenciais Parceiros de JV

cujas comunidades poderiam se beneficiar de sua oferta:
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Tipos de Lancamentos

Com Que Lancamento vais comecar?

LANCAMENTO
SEMENTE

LANCAMENTO
INTERNO

HIPER
LANCAMENTO
SEMENTE

LANCAMENTO
RELAMPAGO

TIPOS DE
LANCAMENTOS

LANCAMENTO
AFILIADO

LANCAMENTO
EXTERNO LANCAMENTO
PERPETUO
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